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EPI-USE Professional-Service-Template (PST):
Fiir Projekte mit mehr Profitabilitat

Die Cloud-SaaS-ERP-L6sung fiir wachstumsstarke Dienstleistungsunternehmen

Die Herausforderung:

Viele Professional-Service-Unternehmen kdmpfen mit fragmentierten Systemen, die eine effi-
ziente Verteilung von Ressourcen erschwert und das vorhandene Talentpotenzial nicht optimal
nutzt. Diese strukturelle Komplexitat beeintrachtigt die Projektdurchflihrung, fiihrt zu uneinheit-
lichen Ergebnissen und wirkt sich negativ auf die Projektrentabilitat aus - insbesondere durch
Umsatzverluste und Budgetiiberschreitungen.

Das PST Template

= Vorhersehbare Rentabilitat:

Das EPI-USE Professional-Service-Template Eliminiert Komplexitat, Budgetliberschrei-
(PST) bietet vorhersehbare Rentabilitét tungen und Umsatzverluste
und umfassende Kontrolle durch eine
spezialisierte Cloud-SaaS-ERP-L6sung. * Ressourcenoptimierung:

Hochqualifizierte Mitarbeiter, Zeit und geis-
Basierend auf der SAP Business Suite oder tiges Eigentum werden effektiv Gber mehre-
SAP S/4HANA Cloud wurde es gezielt fiir re Kundenprojekte hinweg genutzt
den gesamten Lebenszyklus von Sales tber
Projektmanagement bis Finance entwickelt. = Projektorientierte Umsetzung:
PST unterstlitzt Unternehmen dabei, ihre Sorgt fir konsistente, termingerechte und

strategischen Wachstumsziele zu erreichen. budgetgetreue Projektabwicklung



Ergebnisse und Vorteile

Das Professional-Service-Template (PST) erhoht die Rentabilitdt und Transparenz durch eine schnelle Implemen-
tierung und tiefgehende Einblicke in alle relevanten Geschéaftsprozesse.

Effektive Kontrolle von Projektrisiken

Optimale Nutzung
Mithilfe leistungsstarker Planungsfunktionen und || Durch die zentrale Nachverfolgung von Zeitplanen,

einer Echtzeit-Transparenz Gber Ressourcen wird die Budgets und Projektergebnissen behalten Unter-
Auslastung optimiert und eine aussagekraftige, ver- nehmen jederzeit den Uberblick und kénnen Risiken
besserte Berichterstattung ermoglicht. friihzeitig erkennen und steuern.

Umsatzsicherung und verbesserter Cashflow Datengestiitzte Entscheidungsfindung

Die integrierte Rechnungsstellung verhindert
& Umsatzverluste und beschleunigt den Cashflow.
Gleichzeitig wird die Forderungslaufzeit (Days Sales

Outstanding, DSO) durch einen jederzeit aktuellen
Abrechnungsstatus deutlich reduziert.

Echtzeit-Dashboards verkniipfen Projektleistung di-

@ rekt mit relevanten Finanzkennzahlen. Diese klaren,
intuitiven Einblicke ermoglichen es, die Rentabilitat
gezielt zu steigern und nachhaltiges Wachstum zu
beschleunigen.

Ein echter Mehrwert:

Das Professional-Service-Template (PST) liefert einen klar messbar-
en Beitrag und steigert die Effizienz in allen Geschaftsbereichen:

Wer profitiert davon?

Das Professional-Service-Template (PST) richtet
sich an wachstumsstarke Dienstleistungsun-

ternehmen - etwa in den Bereichen Rechtsber-
atung, IT-Beratung, Personalvermittlung oder
Ingenieurdienstleistungen.

Es ist besonders geeignet fiir Unternehmen,

die Gber ihre bestehenden Systeme hinaus-
gewachsen sind oder eine skalierbare, regelkon-
forme Losung benotigen, um steigende Prozess-
komplexitat zu bewaltigen und fortschrittliche
Automatisierung einzufiihren.

= 10-15 % mehr Zeit fiir das Projektmanagement
durch nahtlose, optimierte Prozesse

= 5 Tage verkiirzte Forderungslaufzeit
(DSO) fur schnelleren Cashflow

= 25 % weniger Aufwand
bei Kundenakquise und Projektinitiierung

= 5 % geringerer Verwaltungsaufwand
dank automatisierter Ablaufe

= Beschleunigter Monatsabschluss
flir zeitnahe Finanzlibersichten

Vorteil durch Paketlésung

Das Professional-Service-Template (PST) liefert vorkonfigurierte
Festpreis-Paketlosungen auf der SAP S/4HANA Cloud-Plattform
und bietet Unternehmen so eine schnelle, kosteneffiziente und
verlassliche Basislosung.

Starten Sie noch heute in eine Zukunft
mit planbarer Rentabilitat

Tauschen Sie sich mit einem EPI-USE-Experten aus und ent-
decken Sie, wie das Professional-Service-Template (PST) Ihre
Projekte in nachhaltiges Wachstum verwandeln kann.

Fir mehr Informationen kontaktieren Sie uns:
sales.de@epiuse.com



